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HANNOVER Finanz Gruppe 49,0 %

Eiskalt auf Erfolgskurs

Die Transportkilteanlagen der FRIGOBLOCK Grosskopf GmbH bieten 50 Prozent hohere Kalte-, Heiz- und

Abtauleistungen als die Konkurrenz. Der Nischenmarktfiihrer behauptet seinen Platz am europdischen Markt
mit immer neuen technologischen Entwicklungen. Das Beteiligungskapital gibt dem Unternehmen die nétige
Riickendeckung fiir die ErschlieBung neuer Markte.

Morgens um fiinf, wenn der nor-
male europédische Verbraucher
noch schlift, gehoren die StraBen
ihnen: Die Kiihl-Brummis der Le-
bensmitteleinzelhdndler und Dis-
counter bringen frische Ware in
die Filialen. Mag der Wettbewerb
im Handel noch so heiB sein -
wenn es um Kélte geht, sind sich
viele einig. Sie kaufen ihre Trans-
portkidlteanlagen bei FRIGOBLOCK,
dem fiihrenden Hersteller von rein
elektrisch betriebenen Transport-
kaltemaschinen.

Besonders im Bereich der mittleren
Distanzen, wie sie in Europa eher
ublich sind, haben sich die elek-
trisch angetriebenen Kiihlaggrega-
te, die den Kern des Produktsor-
timents bilden, bewiahrt. Die Kilte-,
Heiz- und Abtauleistungen liegen
50 Prozent hoher als bei der ame-
rikanischen meist dieselgetriebe-
nen Konkurrenz. Auch fiir Lastwa-
gen mit mehreren Kithlkammern,
die verschiedene Lebensmittel bei
unterschiedlichen Temperaturen
frisch halten miissen und kleinere

Grosskopf GmbH

Geschaftsfiihrender Gesellschafter Peter GroBkopf

Supermirkte bedienen, ist die elek-
trisch betriebene Kithlmaschine
besser geeignet. Dieselgetriebene
Anlagen sind bei der Anlieferung
viel zu laut und deshalb eher fiir
weite Distanzen, wie sie in Ameri-
ka tiblich sind, geeignet.

Erfindungsreich und mit Losungen,
die sich nah an den europiischen
Bediirfnissen orientieren und
Riicksicht auf Umweltbelange und
-gesetze nehmen, hat FRIGOBLOCK
inzwischen im Bereich der mittle-

ren Distanzen, die im Durchschnitt
bei 200 Kilometern pro Fahrt lie-
gen, einen Marktanteil von bis zu
50 Prozent. Fiir die amerikani-
schen Konkurrenten Carrier und
Thermo King ist es nicht lukrativ,
sich auf die européischen Vor-
schriften und kleine Stiickzahlen
einzulassen, so dass FRIGOBLOCK
mit einer Gesamtproduktion von
2.000 Kiltemaschinen pro Jahr der
drittgroBte Anbieter in Europa ist.




Hinter jeder Neuentwicklung steckt
der geschiftsfithrende Gesellschaf-
ter und Griinder des Unternehmens
Peter GroBkopf. Ganz gleich, ob

es der schockgefrorene Griinkohl,
Brokkoli, Spinat oder ob es Fleisch,
Salat oder Blumen sind, die Esse-
ner Kiihlspezialisten haben fiir
alles eine Losung und sorgen fiir
wohltemperierte Lastwagenkam-
mern von gletscherkalt bis friih-
lingsfrisch.

Schon als Zehnjihriger interessiert
sich Peter GroBkopf fiir Kéltetech-
nik. Der elterliche Betrieb, 1955

als Tiefkiihl-Distributionsunter-
nehmen gegriindet, bietet den bes-
ten Anschauungsunterricht. Vor-
und Nachteile unterschiedlicher
Transportkiihlsysteme sind ihm be-
reits gut bekannt, als er noch das
Maschinenbaustudium mit der
Fachrichtung Kaltetechnik und ei-
ne Universititslaufbahn draufsetzt
und 1978 abschlieBt. Peter GroB-
kopf steigt anschlieBend in das
elterliche Unternehmen ein. Er
griindet 1979 die FRIGOBLOCK
Grosskopf GmbH. Er schafft es, das

Unternehmen nicht nur beim Ge-
neratorantriebsystem, sondern auch
beim dieselelektrischen Antriebs-
system sowie beim Kéltespeicher-
system zum Technologiefiihrer

zu entwickeln.

Die enge Zusammenarbeit mit der
Forschung erméglicht ihm die
Anwendung immer neuer Techno-
logien und den Einsatz neuer um-
weltschonender Kiltemittel, die die
Kélteleistungen um 100 Prozent
steigern. Aktuell ist die Entwik-
klung einer vom LKW-Motor
unabhingigen Dieselkéltemaschi-
ne. Damit wagt sich FRIGOBLOCK
in das Marktsegment der Konkur-
renz. Im Vergleich zu den her-
kommlichen dieselbetriebenen
Aufliegerkéltemaschinen bringt
das neue Gerdt 50 Prozent mehr
Kiélteleistung bei einem bis zu 500
Kilogramm verringerten Eigenge-
wicht.

Zusitzlich zur Erweiterung des
Produktprogramms steht die Ex-
pansion in Europa auf dem Plan.
In GroBbritannien, Osterreich, den

Benelux-Lindern und der Schweiz
ist FRIGOBLOCK bereits aktiv.
Jetzt erobert das Unternehmen den
skandinavischen Markt.

Gleich bei der Griindung ist Peter
GroBkopf klar, dass er einen Eigen-
kapitalgeber braucht. Nach fast

20 Jahren der Zusammenarbeit mit
einem industriellen Investor ent-
scheidet er sich 1998 fiir die HAN-
NOVER Finanz Gruppe.

»~Die HANNOVER Finanz war be-
reit, sich iiber einen Zeitraum von
mindestens acht Jahren als Min-
derheitsgesellschafter zu engagie-
ren. In meiner Branche brauchen
die Neuentwicklungen viel Zeit.
Dafiir wichst das Unternehmen
stetig und solide. In den iiber 25
Jahren haben wir immer schwarze
Zahlen geschrieben. AuBerdem
schdtze ich die professionelle
Beratungskompetenz bei der Stra-
tegieentwicklung und der Nach-
folgeplanung. Fiir das geplante
Wachstum haben wir mit der
HANNOVER Finanz den idealen
Partner gefunden.




